W VERTIV.
DIGITAL MASTERY

s
.

Actualmente nuestros negocios se enfrentan a una revolucion
digital, qué con el avance y apropiacion de las nuevas tecnologias,
ha logrado cambiar el comportamiento del mercado. Estamos
hablando de usuarios hiperconectados que cuentan con una
amplia gama de posibilidades a la hora de buscar y consumir
/ informacion que les permita tomar decisiones frente a sus
habitos. Alli es donde el Marketing Digital toma un rol principal
como estrategia para optimizar el posicionamiento y desempefio

4 de nuestras compafiias donde todo esta ocurriendo, la WEB.

Digital Mastery es un entrenamiento dirigido a socios de Vertiv
que quieran acercarse al mundo digital, adquiriendo conocimientos
y herramientas que les permitan comprender, crear y gestionar un
plan digital.

OBJETIVO GENERAL

Apropiar y aplicar elementos y herramientas propios del Marketing Digital para obtener habilidades y conocimientos que permitan a nuestros socios
optimizar los ecosistemas digitales de sus negocios logrando ser altamente competitivos en un mundo digitalizado.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

« |dentificar las posibilidades que ofrecen las diferentes plataformas digitales para el desarrollo del marketing digital y el e-commerce.

o  Contextualizar la industria para generar un mayor entendimiento de los roles que interactian en la misma.

e Conocer el rol de las tecnologias emergentes aplicadas al marketing en la innovacion y desarrollo de la industria.

« Reconocer los diferentes elementos que conforman un ecosistema digital para aplicarlos en la creacién y desarrollo de la estrategia.

e Adquirir y comprender los conceptos y técnicas SEO, SEM, SMM, Social Ads, Ecommerce, Email marketing, Social Selling y Analitica para
posicionamiento, performance y medicion de resultados.

«  Comprender y disefiar estrategias y tacticas de marketing digital para promocionar, posicionar y comercializar un producto o servicio.

e  Formular un plan estratégico para la ejecucién de un plan digital profesional (planeacion, ejecucion, seguimiento, cierre).

DURACION

9 sesiones de una hora y treinta minutos (th 30m) para un total de 135 horas de entrenamiento divididas en 3 meses.

METODOLOGIA

Digital Mastery ofrece aprendizaje virtual basado en webcast que contara con presentaciones por parte del entrenador para contextualizar al estudiante a
medida del avance de cada una de las sesiones de clase. 3 mdédulos de entre dos y tres sesiones de 1 hora y media cada una y una sesion final de 2 horas
para abordar la creacion del plan digital.



RESUMEN DE CONTENIDOS Y SESIONES
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canal durante el Q1 de 2021. El mejor equipo y plan seran premiados y recibiran fondos para ejecutar su estrategia.

¢{QUIENES PARTICIPAN?

Si eres Manager, Product Manager, vendedor o parte del equipo de marketing de nuestros socios actuales puedes inscribirte y participar de Digital
Mastery para convertirte en un guru del Marketing Digital.

y
q

= X
)

9

GOLD PARTNER

d
—

PLATINUM PARTNER

DIAMOND PARTNER

DISTRIBUTOR



EVALUACION, CERTIFICADO E INCENTIVOS PARA RECIBIR EL CERTIFICADO

Médulo 1 Quiz de 5 preguntas / 1 ganador USD 50
Moédulo 2 Quiz de 5 preguntas / 1 ganador USD 50
Médulo 3 Quiz de 5 preguntas / 1 ganador USD 50

Para recibir el certificado de asistencia el debes asistir

Mejor canal digital

al menos al 70% de las sesiones en su version en vivo

Cada canal debe inscribir su equipo digital conformado por . .
INSCrbIr su equipo digr P y aprobar los quizes para cada médulo.

entre 3y 5 personas (maximo) para presentar su plan y tener
la posibilidad de ganar USD 500.

Mejor plan digital

El canal con el mejor plan digital recibird USD 1000 para
ejecutar su estrategia durante el Q1 de 2021.

CONOCE A TUS ENTRENADORES

\

CARLOS HERNANDO DIAZ

Profesional en Publicidad y Mercadeo, Especialista en Gerencia de Mercadeo Estratégico,
Especialista en Publicidad Digital, Docente de posgrado en marketing digital y experto
en planeacion, ejecucion y seguimiento de estrategias de mercadeo tradicional y digital
con mds de 10 afios de experiencia trabajando con compafifas de TI1 B2B y B2C.

YADIRA SUAREZ

Desde 2019, Yadira es la directora de mercadeo de Vertiv LATAM (Latinoamérica). Tiene
entre sus funciones la de posicionar a Vertiv en toda la regién de Latinoamérica, manejar
la estrategia de marketing para la regién, tanto para clientes corporativos como para

el canal, asi como desarrollar y ejecutar todos los planes de valor para los partners y
clientes finales. Yadira, tiene mas de 20 afios de experiencia en el drea de mercadeo y en
la ejecucion de estrategias impulsando iniciativas de crecimiento a través de actividades
organicas e inorgdnicas. Estudio ingenieria de sistemas en la Universidad Auténoma de
Bucaramanga, en Colombia, y posteriormente se recibié con una maestria en gerencia
de proyectos y programas de la Universidad Brandeis, en Massachusetts, EE.UU. Tiene
una certificacion en Core Energy Coaching y Master Practitioner de la herramienta de
evaluacion ELI (Energy Leadership Index).

¢Tienes dudas? Contactate a latam.partnermarketing@vertiv.com

www.vertiv.com/es-latam/campaigns/vertiv-digital-mastery/
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